
Mit diesem 

10-Punkte-Plan 

zum eigenen 

Online-Business

Viele träumen davon, endlich unabhängig zu sein – von Chefs, vom 9-to-5-Alltag oder von fi nanziellen Einschränkungen. 

Sie wollen mehr Zeit für Familie, Reisen oder persönliche Entwicklung. Sie wünschen sich ein höheres Einkommen, 

ein freieres Leben und einen Lifestyle, der nicht an einen Ort oder Stundenplan gebunden ist.

1. Geschäftsidee entwickeln
Die Grundlage Deines Erfolgs ist eine profi table 
Idee. Du suchst eine Nische, löst ein konkretes 
Problem und bietest idealerweise etwas an, 
das skalierbar ist.

6. Content & Reichweite au� auen
Social Media, Blog, YouTube oder Ads – irgendwer 
muss von Deinem Angebot erfahren. Doch ohne 
klare Strategie bleibt Reichweite aus.

2. Zielgruppe defi nieren
Du brauchst ein klares Bild Deines Wunschkunden: 
Alter, Beruf, Einkommen, Probleme, Ziele. Ohne 
Zielgruppe kein zielgerichtetes Angebot.

7. Kundenakquise starten
Verkaufen lernen: Ob durch Ads, Webinare oder 
Gespräche. Viele haben Angst vor dem Pitch 
oder können nicht abschließen.

3. Angebot erstellen
Ein Produkt oder eine Dienstleistung muss her. 
Typisch sind: E-Books, Onlinekurse, Beratungen 
oder digitale Tools. Oft fehlt Anfängern hier aber 
die Erfahrung, was wirklich funktioniert.

8. Prozesse und Automatisierung
Damit Du nicht alles selbst machen musst: 
E-Mail-Automation, Buchungssysteme, CRM-
Tools. Doch die Technik überfordert viele.

4. Marke & Online-Auftritt au� auen
Name, Logo, Design, Website, Social-Media- Profi le – 
Du brauchst einen professionellen Auftritt. Viele 
verzetteln sich in Perfektion und verlieren Monate.

9. Skalieren
Wenn es läuft, kannst Du Ads hochfahren, Partner 
einbinden oder ein Team au� auen. Skalierung 
heißt auch: Verantwortung abgeben können.

5. Funnel & Systeme bauen
Ein Verkaufssystem aus Landingpage, Lead- Magnet, 
E-Mail-Marketing und Buchungsseite. Tools wie 
ClickFunnels oder Systeme.io helfen – aber Du 
musst sie auch richtig nutzen können.

10. Finanzen & Optimierung
Du brauchst einen Überblick über Kosten, Gewinne, 
Steuern, KPIs. Viele können ihre Zahlen nicht lesen 
und treff en schlechte Entscheidungen.
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Warum viele trotz 10-Schritte-Plan frustriert auf-

geben Trotz tausender Coaches und Onlinekurse 

sieht die Realität so aus:

• Überforderung: Technik, Tools, Funnels – 

es ist zu viel auf einmal.

• Zeitmangel: Neben Job oder Familie bleibt 

keine Energie mehr.

• Verzettelung: Fokus fehlt. Ständig neue 

Strategien, aber kein roter Faden.

• Fehlende Ergebnisse: Trotz Content, 

Ads und Gesprächen kommen keine Kunden.

• Zweifel: Ist das alles wirklich das Richtige für mich?

• Kostenfalle: Tools, Ads und Kurse verschlingen Geld – 

ohne Rendite.

Viele träumen vom Online-Business – aber landen im Frust. 

Sie haben kein System, keine Struktur, keine Anleitung. Und 

verlieren so Monate oder sogar Jahre.

Und so ging es mir auch. 

Hallo, ich bin Christopher Nachtwey 

und  Gründer der Digital Franchise 

Academy – Vom Selbst ständigen 

zum freien Unternehmer. 

Ich selbst war die ersten 6 Jahre meiner Selbstständigkeit 

Unternehmensberater. Mit einem 20-köpfi gen Team, vollen 

Auftragsbüchern und sieben Tagen Arbeit pro Woche lebte 

ich scheinbar den Traum vieler. Doch die Realität war anders: 

Ich war gefangen in Verkaufsgesprächen, Kunden Coachings, 

Strategie-Calls und Personalverantwortung. Trotz Umsatz 

fehlte eines: Lebensqualität. Ich war auch überfordert, hatte 

das Gefühl, nicht für meine Familie da zu sein und fragte 

mich immer, wie lange ich das so durchhalte.

Nach der Trennung von meiner Frau wurde mir klar: 

Meine Kids brauchen mich. Ich brauche mehr Zeit für die 

Beiden. Also generell mehr Flexibilität. Mehr Leichtigkeit. 

Und vor allem: ein System, das für mich arbeitet – nicht 

 umgekehrt. Vor zwei Jahren baute ich deshalb mein 

 Business um und entwickelte die heutige Digital 

Franchise Academy. Und damit entschied ich mich 

auch gegen operative Abhängigkeit im Unternehmen. 

Heute lebe ich ein unabhängiges Unternehmerleben: 

Kein Verkaufsdruck, keine ständigen Kundentermine, 

keine Teamsitzungen mehr. Stattdessen: automatisierte 

Systeme, planbare Einnahmen – und Zeit. Zeit, um unter 

der Woche mit meinen Kindern zu frühstücken. Zeit für 

Reisen. Zeit für mich. Und genau diese Annehmlichkeiten 

bekommst Du auch selbst als Franchise Partner. Denn ich 

wollte ein System au� auen, dass nicht nur für mich diese 

Vorzüge schaff t, sondern Du genauso auch für Dich!

Die smarte Alternative – Mit Franchise zum Erfolg

Wer heute schnell und sicher starten will, braucht keine 

Theorie mehr. Sondern ein funktionierendes System.

Warum eine Franchise-Lizenz die bessere Wahl ist:

• Erprobtes System: Statt bei Null anzufangen, 

steigst Du in ein laufendes Modell ein.

• Technik inklusive: Funnel, Automatisierungen, 

Prozesse – alles ist schon aufgebaut.

• Mentoring & Support: Du wirst nicht allein 

gelassen, sondern bekommst echte Hilfe.

• Schneller Start: Innerhalb weniger Tage kannst 

Du live gehen und Kunden gewinnen.

• Planbares Einkommen: Du nutzt ein System, 

das anderen bereits stabile Umsätze bringt.

• Was beinhaltet das Franchise-Konzept konkret?



• Fertige hochpreisige Dienstleistungen zur

Vermarktung und komplette Übernahme

der Kundenbetreuung (nach Verkauf)

• Fix und fertig eingerichteter Funnel

(inkl. Website, Freebie, Follow-up-Mails)

• Vorgefertigte Anzeigen und Kampagnen-Vorlagen

• Täglicher Support & 1:1-Mentoring durch

erfahrene Unternehmer

• Zugang zur internen Community und Live-Austausch

• Vertriebsübernahme seitens der Franchise Academy

für mehr Abschlüsse und keinen Aufwand im Verkauf

• Dashboard inkl. Tracking-Systemen

für maximale Transparenz

•  Content-Vorlagen & Posting-Pläne für Social Media

Beispiel: Die Franchise Academy bietet Dir ein  komplett 

digitales Lizenzsystem, mit dem Du sofort starten kannst – 

inkl. Funnel, Coaching, Vertriebs strategie, Vorlagen 

und Automatisierung.

„Kein Testen. Kein Basteln. 

Kein Warten. Sondern direkt loslegen 

mit einem System, das verkauft.“
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Fazit Der Au� au eines Online-Business kann 

funktionieren – aber es ist schwer, langwierig und 

voller Risiken. Wer keine Lust mehr auf „Try & Error“ 

hat, entscheidet sich für den smarteren Weg:

Hier Termin buchen

Gemeinsam fi nden wir heraus, 

ob das Modell zu Dir passt.

Willkommen bei der 
Franchise Academy.

Jetzt ist Deine Chance: Wenn Du wissen 

willst, wie Du mit unserer Franchise-Lösung 

innerhalb weniger Stunden starten kannst – 

mit minimalem Risiko und maximaler Unter-

stützung – dann vereinbare jetzt Dein 

kostenloses Strategiegespräch.

https://calendly.com/d/3kh-hxt-bhy

